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Hands on Mentalitét.

Berufserfahrung

02/2025 - dato

Marketing Managerin | R+V Osterreich
Konzeptionierung, Planung & Umsetzung von Vertriebsevents
und Messeauftritten, Webinar Planung, Webinar Umsetzung und
Mederation, Konzeption & Umsetzung von Vertriebsunterlagen,
Social-Media- & Contentplanung + Gestaltung, Budgetplanung,
Schnittstellenmanagement, Social Media Pflege (Instagram &
Linkedln), Mediaplanung, Redaktions & Podcastplanung;
Versicherungstexte & Advertorials, Prozessoptimierung, B2B und
B2C Kommunikation, Newsletter Planung, Erstellung & Versand,
Website Pflege (Magnolia)

03/2023 - 01/2025

Marketing Managerin | Creditreform Osterreich
Schnittstellenmanagement, Online- & Offline-Marketing, B2B
und B2C Kommunikation, Kampagnensteuerung & Analyse,
Eventmanag'ement, Newsletter Planung, Erstellung & Versand,
CRM (Salesforce), Social Media Pflege (Instagram & Linkedn),
Webinar Planung & Betreuung, Website Pflege (TYPO3)

09/2018 - 02/2023
PR Consultant | Himmelhoch PR

Eventmanagement, Infltiencer Relations, Foto & Video Agenden,
Grafische Losungen, Drucksorten, Pressetexte, Versand von
Presseaussendungen, Pressespiegel, Schnittstellenmanagement,
Clipping-Management, Social Media Pflege und Content Erstellung
(Instagram & Linkedln), Social Media Community Management

1172017 - 09/2018

- General Managerin | jerkFilms GmbH
Website Pflege (Wordpress), Social Media Pflege, Projekt
Koordination, B2B und B2C Kommunikation, admin. Tétigkeiten

04/2015 - 11/2017

Marketing & Ops Manager | Verlagsgruppe NEWS
Online- & Offline-Marketing, Kampagnensteuerung & Analyse,
Event- & Kundenkommunikation, Social Media Pflege (TV-Media),
grafische Lésungen(online Werbemittel),Schnittstellenmanagement

Sonstiges

Ausbildungen
Matura (Schwerpunkt Marketing)

Diplomierte Fotografin | Diplomierte Creative Video Designerin

Sprachen

NADJA SCHWARZENAU

Profil | Schnittstellenmanagement | Vertriebsunterstiitzung | Kommunikation
Erfahrene Kommunikations und Vertriebsmanagerin mit Schwerpunkt auf
Schnittstellenmanagement und vertriebsunterstiitzender Kommunikation. Erfahrung in der
Planung und Umsetzung von Vertriebsevents, Newslettern, Webinaren und digitalen
Vertriebsformaten. Strukturierte, Iosungsorientierte Arbeitsweise mit hoher digitaler Affinitét und

Fahigkeiten & Kenntnisse

Mediaplanung Marketing Social Media Vertriebsevents
Organisation Brand Management ~ B2C-Kommunikation ~ B2B-Kommunikation
Wordpress Bildbearbeitung Podcast Content Prozessoptimierung
Magnolia Grafikldsungen Storytelling | Texte  Vertriebsunterstiitzung
TYPO3 Event Management ~ Wehbinare Kl Tools

Content Strategy ~ Content Creation Video & Foto Newsletter Tools
Adobe Suite MS Office| Teams ~ Konzeption v. Events  Budgetplanung
WindowsIMac  Slack|SAPICanva Jiral Confluence Messeauftritte

03/2014 - 04/2015

Projektmanagerin | Brainds, Marken und Design GmbH
Projektkoordination, grafische Losungen, administrative Tatigkeiten, B2B Kommunikation

06/2013 - 02/2014

Projektkoordination | jerkFilms GmbH
Website Pflege (Wordpress), Assistenz Projektkoordination, administrative Tatigkeiten,
Koordination des Teams bei Dreharbeiten, vor Ort Betreuung bei Dreharbeiten

10/2008 - 05/2013

Referatsleitung & stv. Bereichsleitung | AKH der Stadt Wien
Teamfiihrung, administrative T&tigkeiten, Verantwortung fiir sémtliche Lehrlinge
im AKH, sowie deren Rotationspléne durch die einzelnen Ausbildungsstationen,
Fehlzeitenmanagement, B2C Kommunikation

Hobbies Fotografie, KI Tools,
Social Media & Blog
Content Erstellung,
Wandern, DIYs

Deutsch (Muttersprache)
Englisch (verhandlungsfahig)
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